Convierte tu Instagram
en una magquino
de ventas

Tu meta no son los likes, son los ingresos sostenibles. Y en ese
objetivo Instagram puede convertirse en tu mejor canal comercial
si aprendes a usarlo con estrategia. Paola Andrea Osorio, experta
en marketing digital, te explica como aprovechar esta red para
atraer, conectar y vender, sin necesidad de grandes presupuestos.

Instagram:
una vitrina unica para vender
Instagram es una vitrina abierta 24/7 que te permite I
conectar con tus clientes desde lo visual y lo emocional.

Estas son algunas de sus grandes ventajas:

« Crea comunidad y fideliza: gracias a su alta tasa de
interaccion, puedes propiciar conversaciones, generar

confianza y fortalecer la relacion con tus seguidores.
* Facilita la compra: con Instagram Shopping puedes .

etiquetar productos y llevar a tus clientes directo a Ventouqs

tu tienda o catalogo. de esta plqtqforma
* Humaniza tu marca: te permite mostrar el detras

de escena de tu negocio, resolver dudas y generar

cercania real.

¢ Combina el alcance visual de TikTok
con la capacidad de construccion
de comunidad de Facebook.

* Permite mostrar tu marca de forma
profesional y coherente.

Los imperdibles « Ofrece miltiples formatos para

de un perfil que vende

educar, inspirar y vender, como
reels (videos cortos), carruseles,

- Biografia clara y directa: explica qué haces, T . '
historias y en vivos (lives).

para quién y como ayudas a tus clientes. - . )
* Atrae a un publico mas intencional,

Incluye un llamado a la accion. (Ej. “Escribenos”, _
“contdctanos”, “compra aqui”) . realmente interesado en lo que
g )
) . haces y ofreces.
 Foto de perfil profesional: usa el logo de tu - y

empresa o si es marca personal, una foto que

transmita confianza.
* Link en la biografia: dirige a tu WhatsApp, pagina
web, catalogo, medio de pago o contacto.

Tip extra: organiza tus historias
destacadas en categorias como
testimonios, preguntas frecuentes
o productos estrella.

“En Instagram, las ventas se logran

con conexion, no con presion.
Cuando compartes contenido util,
entretenido, inspirador y emocional,
generas confianza y creas vinculos
reales. Asi, vender deja de ser una

meta forzada y se convierte en una
consecuencia natural’.

Paola Andrea Osorio, experta en marketing
digital, y formadora del Campus Virtual de la
Camara de Comercio de Cali.

Errores que debes evitar

 Publicar solo promociones y dejar de lado el contenido de valor.
* Tener un perfil desordenado o sin identidad visual.

» No responder mensajes 0 comentarios.
 Publicar sin un propésito claro.

Recuerda: Instagram no es solo una vitrina, es un
canal de conversacion y conexion con tus clientes.

Contenido que conecta y convierte

 Reels que muestren procesos, beneficios y el dia a dia de tu negocio.

* Historias con encuestas o preguntas para activar la interaccion.

 Testimonios reales, comparativos antes/después, y tips practicos
relacionados con lo que ofreces.

Tu hoja de ruta para vender con intencion

Define a tu cliente ideal:
enfocate en quienes realmente

necesitan lo que ofreces. Organiza tus pilares
de contenido: define si

quieres educar, inspirar,
entretener o vender

Crea un calendario: con cada publicacion.
planifica tus publicaciones

con claridad y constancia. : : _
Mide y ajusta: evallta lo que

funciona y mejora tu estrategia.
No necesitas publicar mas, debes
publicar mejor contenido.

Instagram puede ser mucho mas que una vitrina digital: bien usada, se convierte
en una herramienta poderosa para impulsar el crecimiento de tu negocio.

Si quieres aprender a crear contenido que enamora, posiciona y vende, revive )
el webinar “Convierte tus redes en tu mejor vendedor: Domina tus ventas por Camara.de
Comerciode

Instagram” con la experta en marketing digital Paola Andrea Osorio, realizado Cali
en el Campus Virtual de la Camara de Comercio de Cali. jAccede a las memorias
en video ahora!


https://www.ccc.org.co/landing/campus-virtual/

