Google Ads: publicidad digital
al alcance de tu negocio

Google Ads es una herramienta
poderosa de publicidad digital
que permite conectar tu negocio
con clientes potenciales. Con
opciones de segmentacion
precisa, puedes maximizar tus
resultados con una inversion
controlada. jAprende los pasos
clave para crear campanas
efectivas e impulsar tus ventas!

;Qué es Google Ads?

. | Es una que permite crear

anuncios en linea y mostrar tu oferta de productos

" / servicios a quienes realizan blsquedas activas en
- Google Ads Y

Google a través de palabras clave, lo que agiliza el
proceso de venta ya que estos potenciales clientes
muestran un interes.

Ventajas de usar Google Ads en tu empresa

Facil acceso e implementacion: la herramienta es y
de empresas de cualquier tamano.
Segmentacion precisa: puedes dirigirte
que esta mostrando interés en productos o servicios
como los tuyos.

Resultados medibles: permite medir la efectividad de tus
campanas publicitarias y cuando necesites para

;Qué necesitas para empezar?

Para poner tus anuncios en Para potenciar el funcionamiento
Google Ads necesitas crear una de Google Ads es recomendable:
cuenta. Para ello, necesitas: Contar con una pasarela
1. de pagos en tu pagina web
preferiblemente el de tu para generar ventas de
negocio y no uno personal. forma mas efectiva.
2. Contar con Tener una tarjeta deébito
ya que todos o crédito, pues estos son
los anuncios deben llevar los medios de pago de
a una pagina funcional las campanas.
y optimizada. Aprovechar las herramientas

gratuitas de Google para crear
las campanas y aprender
a manejar la plataforma.

7 pasos para crear una campana efectiva en Google Ads

decide qué quieres lograr con tu
publicidad (mas ventas, visitas a tu sitio web, llamadas, 'i\
entre otros).

Elige el tipo de campana: escoge si quieres tener presencia

en el con anuncios de texto, en
con videos, de con fichas de productos -
en Google o de con imagenes en sitios web, e

entre otras.

determina la ubicacion, el idioma, (.)
la edad y los intereses del pablico al que quieres llegar. ln\

Selecciona palabras clave: identifica las palabras con las
que apareceras cuando los usuarios hagan una bisqueda
en Google. Usa una combinacion de 'v'
(mas costosas) y (mas econdmicas). ﬁ
Puedes usar gratis el

para investigar y encontrar las mas idoneas.

inicia con una inversion minima
que recomienda la plataforma y ajusta segln

los resultados.

Crea el anuncio: disena un mensaje claro, corto y atractivo. Eé
2

revisa resultados, ajusta palabras
clave y mejora de manera continua tu publicidad.

“Para vender mas es necesario
planificar e invertir, impulsandose
en herramientas digitales. Entre ellas,
Google Ads es una de las plataformas
mas faciles, accesibles y poderosas
para crear comunidades solidas de

clientes y convertir visitas en ventas”.

Esteban Maza, consultor empresarial experto en
ventas, servicio al cliente y marketing.

Si quieres aprender paso a paso y con ejemplos

que impulsen tus
ventas e incrementen tu visibilidad en linea, asegura tu
cupo en el webinar “Haz crecer tu negocio con Google Ads”.

Este webinar sera impartido por Esteban Maza, consultor
empresarial experto en ventas, servicio al cliente y
marketing, el 26 de febrero de 2025 en el Campus Virtual

de la Camara de Comercio de Cali. jInscribete ahora aqui!
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